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Made in Italy Il gruppo romagnolo, attivo nel business della trivellazione, € una multinazionale tascabile che non smette di crescere

revi Dalla via |

Oggi & sul mercato delle piattaforme petrolifere, un tempo monopolio delle aziende Usa

e c’e Ground Zero da ri-

fondare o la Torre di Pisa

da consolidare, chiama-
no loro. Le trivelle del
I¥T% s'incontrano dove biso-
gna scavare, per realizzare un
tunnel o le fondamenta di una
diga, ma soprattutto sui terreni
piu difficili, dalla Louisiana del
post-Katrina alla nuova biblio-
teca di Alessandria, per non
parlare delle piattaforme petro-
lifere in mezzo all’'oceano. «Sia-
mo riusciti a far conoscere a
tutti cosa puo ottenere l'inven-
tiva italiana quando usa stru-
menti innovativi: siamo diven-
tati gli specialisti a cui il mon-
do si rivolge per risolvere le si-
tuazioni pilt delicate», spiega
con orgoglio Davide Trevisani,
74 anni, presidente del gruppo
che ha fondato oltre cin-
quant’anni fa.

L'impresa di Cesena, nata da
un piccolo investimento nei pa-
li di fondazione durante il
boom edilizio degli anni Cin-
quanta, oggi & quotata in Bor-
sa, ha un giro d'affari da un mi-

Travi
Davide

Trevisani,
if

della

italiana

presidente

liardo di euro e 5.800 dipenden-
ti sparsi su 36 Paesi, ¢ fornitrice
ufficiale del genio militare ame-
ricano e viene chiamata anche
in Giappone per gli scavi piu
complicati.

Il segreto di questa crescita,
malgrade la leggera flessione
degli ultimi due anni, sta nella
doppia valenza della sua attivi-
ta imprenditoriale, che Trevisa-
ni ha perseguito insieme ai fra-
telli Gianluigi e Cesare. Da un
lato, il gruppo si € specializzato
nelle perforazioni e trivellazio-
ni. Dall'altro, con la nascita di
Soilmec nel '69, si e allargato al-
la progettazione e produzione
dei macchinari utilizzati per
questo tipo di opere: un'intui-
zione che sancisce la nascita di
un leader mondiale nel campo
delle attrezzature per fondazio-
ni e il presidio di un importan-
te settore di mercato.

«Abbiamo cominciato a pro-
durre anche i macchinari quan-
do ci siamo resi conto che per
fare bene il nostro lavoro non
c'erano le macchine giuste»,

mini-multi-
nazionale

precisa Trevisani. Da questa
constatazione, il gruppo diven-
ta fornitore di se stesso, ma an-
che dei suoi competitor. Cosi
Trevi & diventata presenza co-
stante in tutti i cantieri piu im-
portanti al mondo come impre-
sa appaltante oppure con i
suoi macchinari.

Sono gli anni dell'internazio-
nalizzazione, sviluppata soprat-
tutto grazie all'impegno del fra-
tello pili giovane, Gianluigi Ce-
sare, e poi del figlio maggiore
di Davide, Stefano Trevisani,
48 anni, oggi amministratore
delegato di Trevi e di
1l figlio minore, Si-
mone, ¢ pilt impegnato sul
fronte manifatturiero, come
amministratore delegato delle
due societa metalmeccaniche,
Soilmec e Drillmec. «Siamo
un'impresa familiare, ma non
chiusa: chi se lo merita cresce
in azienda, che sia interno o
esterno alla famiglia, infatti
molte societa del gruppo sono
guidate da manager esterni»,
commenta Trevisani.

“milia al West

Con la stessa filosofia duale,
alla fine degli anni Novanta
Trevi entra anche nel mondo
degli idrocarburi. Petreven é il
suo braccio nei servizi di perfo-
razione. Con la nascita di
Drillmec, azienda specializza-
ta nella realizzazione di im-
pianti meccanici e idraulici per
perforazioni petrolifere e geo-
termiche, il gruppo rafforza la
sua divisione metalmeccanica
con un nuovo stabilimento a
Piacenza e in breve tempo si fa
strada nel mercato delle perfo-
razioni per idrocarburi, campo
esclusivo delle grandi major
americane.

Oggi le compagnie che vo-
gliono attrezzature completa-
mente automatizzate per le lo-
ro piattaforme si rivolgono a
Trevi. Da qui, il salto all'eolico
offshore e breve. TreviEnergy &
una delle poche imprese italia-
ne che sta tentando di espan-
dersi in questo mercato, carat-
terizzato da tassi di crescita
esponenziali.
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